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Vi ger ert foretag
mojligheter

Augmented Reality
Lat ditt varumarke lysa som en diamant

SKANNA FOR EN UPPLEVELSE!

1. Rikta mobilkameran mot en av QR-koderna

2. Folj instruktionerna i mobilen Oy 0]
3. Rikta sedan mobilkameran mot kvadraten
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MILIOSMART ANNONSERING
Falkenberg den 6:e november 2023

Kvartalsrapport for TiksPac AB,

1 juli - 30 september 2023

Nettoomsattningen uppgick till 5 421 tkr. Rorelseresultatet uppgick till 1 945 tkr.
Trots fortsatta utmaningar uppndr vi ett resultat enligt forvantan for 2023. Det
ackumulerade resultatet innan skatt, sett till omsattningen, ar mer an acceptabel.
Vi ser fortfarande effekter av aterhdllsamma kunder och kommuner pga.
inflation, fastighetsmarknad som mer eller mindre kollapsat, tilltagande konkurser och
lagre aktivitet avseende nyregistrering av foretag. Utdver dessa parametrar kan vi nu
aven lagga till ett hansynslost krig i Israel och Palestina men trots alla utmaningar star
vi fortsatt starka, inte minst pga var likviditet och hoga rorelsemarginal. Vi tar

oss an utmaningarna med tillforsikt men ar 6dmjuka infor allt som pagar i omvarlden.

Tredje kvartalet 1 juli - 30 september 2023, Koncernen

Omsattning: 5 421 KSEK

Rorelsens kostnader: 3 476 KSEK
Rorelseresultat: 1 945 KSEK

Resultat per aktie efter skatt: 0,124 SEK
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Perioden 1 januari - 30 september 2023, Koncernen

Omsaéttning: 17 770 KSEK

Rorelsens kostnader: 10 830 KSEK

Resultat fore bokslutsdispositioner och skatt: 6 940 KSEK
Resultat per aktie efter skatt: 0,44 SEK

Likviditet per den 30:e september: 18,5 MSEK
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Prognos 1 januari - 31 december 2023, Koncernen

1. Stipulerad omsattning: 21 500 KSEK

2. Stipulerade rorelsekostnader: 13 500 KSEK
3. Stipulerat resultat: 8 350 KSEK
Revisorsgranskning:

Denna rapport har inte varit foremal for granskning av bolagets revisorer.
Framtida rapporttillfillen: Q4 2024 12:e februari, Bokslutskommuniké 31 mars
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VD har ordet

Aven tredje kvartalet priglades av makroekonomiska utmaningar och forhéjda tonlidgen
geopolitiskt. Trots utmaningarna presterade TiksPac aterigen och levererade ett
tillfredstédllande resultat, dock med reservation for vissa framtida utmaningar kring
affarsvolymer som en funktion av aterhallsamhet bland kunder och kommuner.

De senaste aren har vi stadigt forbattrat bade vart resultat och var lénsamhet. TiksPacs
verksamhet fortsatter att generera goda resultat i en tid da stor osdkerhet praglar var
vardag vilket tydligt pavisar den underliggande styrkan och motstandskraften i
var affarsmodell.

Framforallt Sverige har hittills klarat utmaningarna val men nu ser vi en period av mer
dampad kundaktivitet framfor oss. Vi behover forbereda oss pa reserverade kunder
och pa att intjaningsférmagan kommer bli berord. Verkligheten dr en annan idag an i
jamforelse med tidigare perioder och det ar viktigt att vara lyhord infor vara kunders
mojligheter och deras anpassning till ny verklighet. Vara kunders motstandskraft
kommer sittas pa prov och primdra poster som generellt blir berérda i en
omstopningsfas ar mediautgifter, vilket direkt kommer paverkar oss och vara
mojligheter. Aven om var rérelsemarginal dr hég och att vi hittills sttt emot val far vi
sannolikt rdkna med ett lagre resultat under de kommande 12-18 manaderna.
Vi kommer fa leva med osdkerheten ett bra tag framover men trots det kdnner jag
tillforsikt i form av att vi star val rustade inféor kommande prévningar.

Vi fortsitter att spela var roll i samhillet och ta ansvar genom att erbjuda
miljoforbattrande insatser till primart lokala och livskraftiga foretag och skapa
forutsattningar for kommuner att bidra med hallbarhet till sina invanare.

Under tredje kvartalet fortsatte vi att leverera gott resultat. Vi bibeholl ett aktivt
forhallningssatt till vara kunder och har genererat goda affarsvolymer vilket resulterat i
tillfredstallande resultat. Vi har aktivt arbetat mot nya affarsrelationer med etablerade
foretag inom salj och dess resultat har varit av blandad karaktar. Flertalet av foretagen
har interna utmaningar att hantera varfor affirsmodellen oftast ser utmanande ut.
Under en langre period har vi entraget sokt oss mot rekryteringar samt affarsrelationer
med inriktning pa silj och vi ser detta omradet som nagot vi fortsatt kommer arbeta med
l6pande under 2024.

Vi fortsatter att bibehdlla en sund riskprofil och en stark likviditet i verksamheten.
Resultatet vi genererat ar i stora delar i linje med interna forvantningar och var ambition
ar att stanga aret i linje med ovannamnda prognos.

Nar vi blickar framat finns ingen tvekan kring var riktning och var position, dven i en
osdaker omvarld: var affirsmodell ar stabil, stark och motstandskraftig med goda resultat
och en vidlkomponerad mix av etablerade relationer och méjligheter. Vart mal ar fortsatt
att skapa gott resultat, insatser for miljon, att driva fokuserad och l6nsam affar samt vara
framatlutande i moderniseringen av var affirsmodell med tydliga mal avseende
skalbarhet framover.

Falkenberg, 6:e november 2023
Dejan Shabacker, VD
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